Министерство  науки и высшего  образования Российской Федерации 
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение высшего образования «Северо-Осетинский государственный университет 
имени Коста Левановича Хетагурова»



УТВЕРЖДАЮ

Проректор по УР
	_________А.М. Дигурова 
	«___» ___________ 20__ г.





РАБОЧАЯ ПРОГРАММА ДИСЦИПЛИНЫ
«Правила торговли»

Направление/специальность 38.03.07  Товароведение

Квалификация (степень) выпускника – бакалавр













Владикавказ 2019
Программа составлена в соответствии с Федеральным государственным образовательным стандартом по направлению подготовки 38.03.07 Товароведение, утвержденным приказом Министерства образования и науки Российской Федерации от 04 декабря 2015 г., N1429 (ред. от 20.04.2016 г.), учебным планом подготовки бакалавра по направлению 38.03.07 Товароведение, утвержденным ученым советом ФГБОУ ВО «СОГУ» (протокол № 10 от 28.05. 2019 г.)

Составитель: к.т.н. Нартикоева А.О. 

Рабочая программа обсуждена и утверждена на заседании кафедры товароведения и технологии продуктов питания 
(протокол от «25» июня 2019 г. № 10/18-19)
Заведующий кафедрой ________________________Сатцаева И.К.

Одобрена советом факультета химии, биологии и биотехнологии
(протокол от «01» июля 2019 г. № 12/18-19)
Председатель совета факультета_________________Агаева Ф.А. 













1. Структура, и общая трудоемкость дисциплины
Общая трудоемкость дисциплины составляет 3 зачетные единицы (108 часа).

	
	Очная форма обучения
	Заочная форма обучения

	Курс
	3
	3

	Семестр
	5
	5

	Лекции
	36
	8

	Практические(семинарские) занятия
	36
	12

	Лабораторные занятия
	-
	-

	Консультации
	
	

	Итого аудиторных занятий
	72
	20

	Самостоятельная работа
	36
	84

	Курсовая работа 
	
	

	Форма контроля

	экзамен
	-
	-

	Зачет 
	зачет
	-

	Общее количество часов
	108
	108



2. Цели освоения дисциплины:

Целью освоения дисциплины является получение студентами комплексных знаний в области основ теории и практики торговли, вооружение их надежными методами принятия эффективных управленческих решений.

3. Место дисциплины в структуре ОПОП

Б1.В.ДВ.01.02 Курс по выбору в вариативной части.
Дисциплина «Правила торговли» как учебная дисциплина в системе подготовки бакалавров связана с предшествующими дисциплинами учебного плана: «Философия» (ОК-1, ОК-6), «История товароведения» (ОК-2, ОПК-1, ПК-19). 
Для освоения данной учебной дисциплины (УД) студент должен:
знать:
- основные разделы и направления философии, методы и приемы философского анализа проблем; анализировать общее и особенное в характере и способах решения философских проблем западноевропейской и русской философии (ОК-1);
- основные закономерности взаимодействия человека и общества; основные этапы историко-культурного развития человека и человечества; особенности современного экономического развития России и мира историческую и философскую области знания в их логической целостности и последовательности, предполагающих систематизацию основных принципов, законов, категорий(ОК-2, ОК-6); 
- профессиональные функции в соответствии с направлением и профилем подготовки (ОПК-1,ПК-19); 
уметь: 
- объяснить основной круг проблем западноевропейской и русской философии, логику эволюции философской мысли, использовать полученные знания в реальной жизни (ОК-1, ОК-6);
- анализировать мировоззренческие, социальные и личностно значимые философские проблемы формулировать задачи и цели современного товароведения  (ОК-2, ОПК-1); 
- осуществлять организацию работы торгового предприятия, проводить его позиционирование (ОПК-1, ПК-19); 
 владеть 
- навыками письменного аргументированного изложения собственной точки зрения; навыками публичной речи; аргументации, ведения дискуссии и полемики; навыками критического восприятия и информации; философского анализа проблем современного общественного развития; навыками обобщения, умения фиксировать внутренние связи в событиях (ОК-1, ОК-6); 
- технологиями приобретения, использования и обновления гуманитарных, социальных и экономических знаний (ОПК-1);
навыками саморазвития  и методами повышения квалификации (ОПК-1).
Дисциплина «Правила торговли» служит основой для изучения последующих дисциплин: «Теоретические основы товароведения и экспертизы», «Товароведение однородных групп продовольственных товаров», «Товароведение однородных групп непродовольственных товаров», «Защита потребителей от фальсифицированной и контрафактной продукции», «Информационное обеспечение торговли».

4.Требования к результатам освоения дисциплины

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование следующих профессиональных компетенций: 
- способностью использовать основы правовых знаний в различных сферах деятельности (ОК-4);
- умением анализировать коммерческие предложения и выбирать поставщиков потребительских товаров с учетом требований к качеству и безопасности, экологии, тенденций спроса, моды, новых технологий производства и т.д. (ПК-1);
- умением анализировать спрос и разрабатывать мероприятия по стимулированию сбыта товаров и оптимизации торгового ассортимента (ПК-7).
В результате изучения дисциплины студент должен:
знать: 
- законодательные и нормативные акты, регламентирующие деятельность торговых организаций;
- отечественный и зарубежный опыт в области торговли;
- тенденции развития форм и методов управления в современных условиях хозяйствования;
- содержание общих функций, основных процессов и форм торговли;
- правила торговли отдельных групп продовольственных и непродовольственных товаров;
уметь: 
- применять на практике принципы, методы торговли
- оценивать ситуацию в соответствии с условиями внешней и внутренней среды;
- осуществлять выбор целей, задач и стратегий развития торговых организации;
- формировать организационные и структурные решения при проведении процессов реструктуризации;
- оценивать эффективность управленческих решений.
владеть:
 - навыками обоснования и выбора управленческих решений;
- методами проектирования и организации процесса развития организации.
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1.4 
5. Содержание и учебно-методическая карта  дисциплины (ОФО)

	№недели
	Наименование тем (вопросов), 
изучаемых по данной дисциплине
	Занятия
	Самостоятельная работа
Студентов
	Формы контроля
	Количество баллов

	Литература
	Компетенции

	
	
	л
	пр
	Содержание
	Часы
	
	min
	max
	
	

	1
	Правила торговли. Общие положения
	2
	2
	Сфера обращения. Рынок. Функции, структура. рынка.
	



   2
	Конспект,
вопросы в рубежной контрольной
	
	3
	1,2

	 ОК-4

	2
	Особенности продажи продовольственных товаров
	2
	2
	Торговля как отрасль народного хозяйства
	

2
	Вопросы в рубежной контрольной
	
	2
	1,3
	ОК-4

	3



	Особенности продажи текстильных, трикотажных, швейных, меховых товаров и обуви
	2
	2
	Управление регулирование и гос.контроль системы торговли в рыночных отношениях
	2
	тестирование
	
	3
	1,2,4
	ОК-4
ПК-7

	4



	Особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения
	2
	2
	Защита прав потребителей
	2
	опрос
	
	2
	
	ОК-4
ПК-7

	5
	Особенности продажи парфюмерно-косметических товаров
	2
	2
	Технология оптовой торговли
	

   2
	опрос
	
	2
	4,5
	ОК-4
ПК-7

	6



	Особенности продажи автомобилей, мототехники, прицепов и номерных агрегатов
	2
	2
	Технология розничной торговли
	2
	опрос
	
	2
	1,3
	ОК-4
ПК-7

	7

	Особенности продажи изделий из драгоценных металлов и драгоценных камней
	2
	2
	Организация труда в магазинах
	

2
	тестирование
	
	3
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	8





	Особенности продажи лекарственных препаратов и изделий медицинского назначения
	2
	2
	Персонал торгового предприятия
	

2
	опрос
	
	2
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	9
	Особенности продажи животных и растений
	2
	2
	Организация системы товароснабжения
	
4
	тестирование
конспект
	
	3
	1,2
	ОК-4
ПК-7

	

	Текущая работа студентов
	
	
	
	
	25
	
	

	
	1 рубежная аттестация
	
	
	
	
	25
	
	

	
10
	Особенности продажи товаров бытовой химии
	2
	2
	Трудовой кодекс РФ
	4
	опрос
	
	3
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	11
	Особенности продажи экземпляров аудиовизуальных произведений и фонограмм, программ для электронных вычислительных машин и баз данных
	


 

2
	2
	Информационное обеспечение процессов управления
	4
	опрос
	
	2
	1,2,
	ОК-4
ПК-7

	12



13


	Особенности продажи оружия и патронов к нему

Особенности продажи строительных материалов и изделий

	2

2
	2

2
	Технология принятия управленческих решений

Цели, задачи и  приоритеты направления развития внутренней торговли

	
4
	тестирование
	
	3
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	14
	Особенности продажи мебели

	2
	2
	
	
	опрос
	
	2
	1,3
	ОК-4
ПК-7

	15



	Особенности продажи сжиженного углеводородного газа
	2
	2
	Санитарные правила для предприятий торговли
	
4
	опрос
	
	2
	1,3
	ОК-4
ПК-7

	16

	Особенности продажи непродовольственных товаров, бывших в употреблении 
	2
	2
	Стимулирование развития дистанционной торговли и совершенствование традиционных форматов торговли.
	
	тестирование
	
	2
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	17





	Особенности продажи алкогольной продукции
	2
	2
	Развитие наиболее значимых сегментов торговли. Стимулирование продажи товаров отечественных производителей
	
	тестирование
реферат
	
	6
	1,3,4
	ОК-4
ПК-7

	18
	Контроль за соблюдением Правил торговли
	2
	2
	
	
	реферат
	
	3
	
	ОК-4
ПК-7

	
	Текущая работа студентов
	
	
	
	
	25
	
	

	
	2 рубежная аттестация
	
	
	
	
	25
	
	

	
	ИТОГО
	36
	36
	
	36
	
	0
	100
	
	


















5.1. Содержание и учебно-методическая карта  дисциплины (ЗФО)

	№
	Наименование тем (вопросов), 
изучаемых по данной дисциплине
	Занятия
	Самостоятельная работа студентов
	Формы контроля
	Литература
	Компетенции

	
	
	лек
	пр
	Содержание
	Часы
	
	
	

	1
	Правила торговли. Общие положения
	0,5
	0,5
	Сфера обращения. Рынок. Функции, структура. рынка.
	
7


   
	Конспект,
вопросы в рубежной контрольной
	1,2

	 ОК-4

	2
	Особенности продажи продовольственных товаров
	1
	1
	Торговля как отрасль народного хозяйства
	8


	Вопросы в рубежной контрольной
	1,3
	ОК-4

	3



	Особенности продажи текстильных, трикотажных, швейных, меховых товаров и обуви
	0,5
	1
	Управление регулирование и гос. контроль системы торговли в рыночных отношениях
	7
	тестирование
	1,2,4
	ОК-4
ПК-7

	4



	Особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения
	0,5
	1
	Защита прав потребителей
	6
	опрос
	
	ОК-4
ПК-7

	5
	Особенности продажи парфюмерно-косметических товаров
	0,5
	1
	Технология оптовой торговли
	7


	опрос
	4,5
	ОК-4
ПК-7

	6



	Особенности продажи автомобилей, мототехники, прицепов и номерных агрегатов
	0,5
	1
	Технология розничной торговли
	7
	опрос
	1,3
	ОК-4
ПК-7

	7
	Особенности продажи изделий из драгоценных металлов и драгоценных камней
	0,5
	1
	Организация труда в магазинах
	
7

	тестирование
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	
8
	Особенности продажи товаров бытовой химии
	1
	1
	Трудовой кодекс РФ
	6
	опрос
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	9
	Особенности продажи строительных материалов и изделий
	0,5
	1
	Цели, задачи и  приоритеты направления развития внутренней торговли
	
7
	тестирование
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	10
	Особенности продажи мебели
	1
	1
	
	6
	опрос
	1,3
	ОК-4
ПК-7

	11

	Особенности продажи непродовольственных товаров, бывших в употреблении 
	0,5
	1
	Стимулирование развития дистанционной торговли и совершенствование традиционных форматов торговли.
	7
	тестирование
	1,2,3
	ОК-4
ПК-7

	12


	Особенности продажи алкогольной продукции
	1
	1
	Развитие наиболее значимых сегментов торговли. Стимулирование продажи товаров отечественных производителей
	7
	тестирование
	1,3,4
	ОК-4
ПК-7

	13
	Контроль за соблюдением Правил торговли
	-
	0,5
	
	4
	
	
	ОК-4
ПК-7

	
	ИТОГО
	8
	12
	
	84
	
	
	




6 Образовательные технологии

Лекции, лекции-беседы, практические занятия, самостоятельная работа студентов.
Используются интерактивные методы обучения: творческие задания, разработка проектов, исследовательский метод обучения, круглые столы, диспуты, семинары.

	№/п.
	Тема
	Вид занятия
	Кол-во часов
	Активные формы
	Интерактивные формы

	1
	Правила торговли. Общие положения
	Практическое
	2
	Моделирование блока проблемных вопросов
	

	2
	Особенности продажи продовольственных товаров
	Практическое
	2
	-

	Круглый стол

	3
	Правила продажи текстильных, трикотажных, ,меховых товаров и обуви.
	Практическое
	2
	Моделирование  блока проблемных вопросов
	

	4
	Особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения
	Практическое
	2
	-
	Проектная разработка

	5
	Особенности продажи парфюмерно-косметических товаров
	Практическое
	2
	Моделирование  блока проблемных вопросов
	

	6
	Особенности продажи автомобилей, мототехники, прицепов и номерных агрегатов
	Практическое
	2
	-
	Семинар в диалоговом режиме

	7
	Особенности продажи изделий из драгоценных металлов и драгоценных камней.
	Практическое
	2
	-
	Семинар в диалоговом режиме

	8
	Особенности продажи лекарственных препаратов и изделий медицинского назначения
	Практическое
	2
	-
	Диспут



7 Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы

Вопросы, направленные на выявление сформированных компетенций в результате освоения дисциплины:

1. Оптовая торговля
2. Розничная торговля
3. Правила продажи отдельных видов товаров
4. Особенности продажи продовольственных товаров
5. Правила продажи текстильных товаров
6. Правила продажи трикотажных товаров
7. Правила продажи швейных товаров
8. Правила продажи меховых товаров
9.  Правила продажи обуви
10. Особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения
11. Особенности продажи парфюмерно-косметических товаров
12.  Особенности продажи автомобилей
13. Особенности продажи изделий из драгоценных металлов и драгоценных камней
14.  Основные принципы торговли
15.  Современные принципы управления торговой организацией
16. Особенности продажи лекарственных препаратов
17.  Управление персоналом торговой  организации
18.  Особенности продажи животных и растений
19. особенности продажи товаров бытовой химии
20. Современная торговая организация: сущность, структура
21. Особенности продажи оружия и патронов к нему
22.  Основные функции торговли
23.  Особенности продажи мебели
24.  Правила продажи строительных материалов
26.  Роль руководителя в принятии решения

9. Учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины

а) основная литература:
1. Федеральный закон от 03.07.2016 № 273-ФЗ «О внесении изменений в Федеральный закон «Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации» 
2.  Кодекс Российской Федерации об административных правонарушениях».
3. Прогноз социально-экономического развития Российской Федерации на 2019 год и на плановый период 2018 и 2019 годов //КонсультантПлюс.
4. Стратегия развития торговли в Российской Федерации на период до 2020 года//КонсультантПлюс.
5. Федеральная служба государственной статистики. URL: http://www.gks.ru.
6. Правила торговли  2016 [Текст]: Постановление Правительства
7. Панкратов Ф.Г. Коммерческая деятельность[Текст]:Учебник /Ф.Г.Панкратов, Н.Ф.Солдатова.- 13 –е изд., перераб. и доп.-М.: Издательско- торговая корпорация «Дашков и Ко », 2013.-500 с.
8. Райкова Е.Ю., Теоретические основы товароведения и экспертизы: Учебник / Е.Ю. Райкова, - М.: Дашков и К, 2012 - 412 с.
б) дополнительная литература
9. Фаузер, В. В. Введение в специальность "Менеджмент торговой организации" : учебное пособие / В. В. Фаузер ; МО РФ; СыктГУ .— Сыктывкар : Изд-во СыктГУ, 2008 .— 164 с.
в) Интернет-ресурсы
Обеспечен доступ к современным профессиональным базам данных, информационным справочным и поисковым системам (библиотека СОГУ):
- библиотеке e-library,
- электронной библиотеке диссертаций РГБ,
- университетской библиотеке online; 
собственным библиографическим базам данных:
- электронному каталогу,
- электронной картотеке газетно-журнальных статей,
- электронной картотеке авторефератов диссертаций и диссертаций.



10.  Материально-техническое оснащение дисциплины:

Компьютерный класс, доступ к сети Интернет (во время самостоятельной работы), оргтехника, электронная база данных библиотеки СОГУ, лекционные аудитории; кабинет, оснащенный интерактивной доской, проектором.

